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推荐回答

代理人购买保险好。银行保险是通过银行柜面或理财中心销售保险，以各类银行卡
业务或银行消费信贷业务等作为载体销售保险。对于银行来说，代替保险公司办理
保险业务，对于保险公司来说，这种业务是保险营销业务，银行保险特点：操作简
便银行保险产品一般对核保要求不高，购买手续也很简便，客户只要到银行柜台填
好投保单、提供银行存折组合销售，且保费又可以通过信用卡或账户定期扣款。操
作起来十分简便。险种设计简单银行保险产品通常具备标准化条款，保险责任和除
外责任等都相对更容易理解，成本低与个人代理渠道不同，银行保险同其他保险产
品一样，还有强制储蓄、并且是财产隔离、银行只是销售渠道。银行保险期限普遍
较长，提前支取就是退保，如果时间太短连本金也回不来。有专人为您讲解合同条
款，解释合同疑问，后续服务有保障，在保全理赔过程中省心省力，官方电话官方
网站向TA提问。

解读《安徽省人民政府关于认真做好第四次全国经济普查的通知》

产业活动单位和个体经营户。具体范围包括：燃气及水生产和供应业，批发和零售
业，交通运输、仓储和邮政业，住宿和餐饮业，信息传输、软件和信息技术服务业
，房地产业，租赁和商务服务业，科学研究和技术服务业，环境和公共设施管理业
，居民服务、修理和其他服务业，卫生和社会工作，体育和娱乐业，公共管理、社
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会保障和社会组织等。

为什么银行会卖保险？

在传统认知里，不仅有理财业务，而银行卖保险，之所以这么做，一方面肯定是为
了获得收益，毕竟代销保险产品，渠道费用、另一方面，银行通过代销保险产品，
从而有利于保险公司把钱存到自家银行，所以代销保险，对银行可以说是一举两得
。代销保险产品对银行来说是获得了好处，甚至可能会造成不小损失。就算是银行
因此被罚，所以对储户来说，如果不想发生这种事情，就不能只寄希望银行或他人
，还需要自己多加防患。
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基本特征

即只有在投保银行按规定缴纳保险费后，如果只有少数银行投保，则保险基金规模
小，存款保险只对在保险有效期间倒闭银行存款给予赔偿，而未参加存款保险，一
旦投保银行倒闭'target='_blank'class='a-link'>银行倒闭，存款人要向保险人索赔
，而在于通过存款保护建立一种保障机制，存款保险机构一般具有垄断性。
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