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在股份制银行存钱保险吗

而股份银行表现形式通常为上市企业，相对于民营银行、城商银行、村镇银行和信
用社等，信用等级较高，破产倒闭风险较小。也可以说其信用风险仅次于国有银行
，在资产管理方面较为有保障。而存入银行是指存成存款，还是指在商业银行中进
行投资理财？如果是前者，比如结构性存款或智能存款（创新型现金管理业务），
毕竟《存款保险条例》最高可保本息50万。也就是说，不管是股份制银行还是民营
银行或小型城商银行等，只要到期本息50万都安全，但超过50万更建议存国有银行
和股份制银行，而不要存民营银行或小型城商银行等。如果是后者，在银行进行投
资理财，比如购买中低风险理财产品等，这跟是否是在股份银行购买没有多大关系
。更建议选择国有银行和股份制银行，而不是民营银行和小型城商银行，因为其资
金较为有限，

去银行买保险如何避免踩坑呢？

不要被高息诱惑。而是告诉你“利息比银行存款高”，由此可以辨别是银行理财产
品还是保险产品，巧用保险犹豫期退保。万一踩了坑，也可以巧用犹豫期退保，大
多数保险产品都有15~只要在犹豫期之内退保，受误导欺骗可正当维权。如被销售
误导或受到欺骗错买了保险，并非无计可施。可以保留相关证据，到当地银保监局
进行信访投诉，或拨打银保监会12378消费者投诉维权热线进行投诉，也可通过法
律途径维权。（文/王皓）
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相关资讯

年轻人都在逃离银行，为什么年轻行长却越来越...手里有30万存银行是浪费吗。银
行开户办新卡，没有工作单位不能办卡吗。听说过银行会拒绝存款吗。存款利率再
度降低，存得越多亏得越多，是放在银行存定期好，还是放余...银行理财怎么存合
适。如果拿10万去理财，一年能有多少收益。1000万存银行每年利息多少，能财
富自由么。如果有1000万，存银行一年有多少利息。能靠利息...。
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银行会有保险业务吗？为什么银行常常推荐保险？

银行在销售保险方面有很多客户来源，而且也有很多人会在银行投资，要求也不会
很高。其实消费者在咨询银行保险产品是，客户自己都会产业不了解，所以大家如
果要购买保险。很多银行推出保险产品，自己并没有这些产品，而是一种合作关系
，在签订保险合同后，然而有可能会风险较高，产生误解和损失。不需要支付佣金
，到期后可能无法完全取出，提前支取会被扣除利润，所以大家如果要购买，需弄
清楚以免被误导。
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银行理财产品与保险产品的区别有

【1】运行主体不同，【2】效益不同，银行理财产品追求资金安全和一定收益，是
一种自助行为;保险产品能把风险转移给保险公司，是一种互助行为。【3】投资方
式不同，银行理财产品可以获得一定收益，但预期收益率只是一个估计值，不是最
终收益率，有多种产品类型可以选择，其对应风险也有高有低，如信托类理财产品
、银行存款、结构性理财产品;保险产品没有存取和利息概念，
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推荐回答

代理人购买保险好。银行保险是通过银行柜面或理财中心销售保险，以各类银行卡
业务或银行消费信贷业务等作为载体销售保险。对于银行来说，代替保险公司办理
保险业务，对于保险公司来说，这种业务是保险营销业务，银行保险特点：操作简
便银行保险产品一般对核保要求不高，购买手续也很简便，客户只要到银行柜台填
好投保单、提供银行存折组合销售，且保费又可以通过信用卡或账户定期扣款。操
作起来十分简便。险种设计简单银行保险产品通常具备标准化条款，保险责任和除
外责任等都相对更容易理解，成本低与个人代理渠道不同，银行保险同其他保险产
品一样，还有强制储蓄、并且是财产隔离、银行只是销售渠道。银行保险期限普遍
较长，提前支取就是退保，如果时间太短连本金也回不来。有专人为您讲解合同条
款，解释合同疑问，后续服务有保障，在保全理赔过程中省心省力，官方电话官方
网站向TA提问。

证券保险银行哪个好？

假如你是个好学、无论是保险还是证劵，钱也不少挣，容易让人产生腻倦感，好处
就是只要你进入了银行，再从银行跳出来保险或者证劵行业都会抢着要你。再说说
保险行业，虽然保险行业在中国被誉为朝阳行业，中国保险业刚刚起步，规章制度
不完善，存在恶意竞争、虚假销售等诸多弊端，业务压力一点不少于银行，虽然现
在国家通过多样化手段来调控保险业，相信这会持续很长一段时间，证劵业一直流
行一句话——“3年不开张，开张吃3年”，业务压力不重甚至可以说完全零压力，
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每天做做市场分析，拉几个客户基本全年任务就可以搞定，经济发展不好人也清闲
了。
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