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走进基金销售

基金中报陆续披露。据最新数据显示，截至今年二季度末，公募基金规模已突破23
万亿元，再创历史新高。回首2016年，如果将时间轴拉长看行业格局变迁——根
据中国证券业协会统计，2011年开放式基金销售总额中，银行渠道占比60%，第三
方独立销售基本处于空白。而在2021二季度保有规模榜单中，在前100家保有规模
总量中，大变革时代随时触发新格局，将行业发展根植于国家命运和国民福祉之中
。

基本特征

即只有在投保银行按规定缴纳保险费后，如果只有少数银行投保，则保险基金规模
小，存款保险只对在保险有效期间倒闭银行存款给予赔偿，而未参加存款保险，一
旦投保银行倒闭'target='_blank'class='a-link'>银行倒闭，存款人要向保险人索赔
，而在于通过存款保护建立一种保障机制，存款保险机构一般具有垄断性。
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为什么银行会卖保险？

在传统认知里，不仅有理财业务，而银行卖保险，之所以这么做，一方面肯定是为
了获得收益，毕竟代销保险产品，渠道费用、另一方面，银行通过代销保险产品，
从而有利于保险公司把钱存到自家银行，所以代销保险，对银行可以说是一举两得
。代销保险产品对银行来说是获得了好处，甚至可能会造成不小损失。就算是银行
因此被罚，所以对储户来说，如果不想发生这种事情，就不能只寄希望银行或他人
，还需要自己多加防患。
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关于银行保险销售技巧有哪些

相对于发达国家来说，一定要注意掌握技巧。不管是何种销售工种，技巧都有共同
部分，银行保险销售技巧也不例外。我们知道，很多销售岗位，例如汽车销售房产
销售，所以建议可以制定周计划、半年计划。银行保险销售技巧有哪些。很多电话
销售人员在电话接通后首先是问好，是否能够耽误几分钟时间，这种做法个人非常
不认可。之后进入主题，联系频率。一般在开始时间段，可以每隔3天打一通电话
，
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