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如何防止存款变保险？

不被利益诱惑。但想要拿到高收益就得付出一定代价，甚至可能还需要不断往里投
钱。所以只要不被利益诱惑，安安心心存个定期，宁愿少拿一些利息，也就不会被
钻空子了。有些人去银行可能不止想存钱，这个时候也可能会被诱导去买保险产品
。从来辨别是不是保险产品。如果是保险产品，而不是银行。巧用保险犹豫期，买
了产品之后再三确认。如果是自己稀里糊涂就买了，大多数保险产品都有一个犹豫
期，只要在犹豫期之内不想买了，所以如果买完之后发现是误买了保险产品，立即
去退了就行。

银行理财产品与保险产品的区别有

【1】运行主体不同，【2】效益不同，银行理财产品追求资金安全和一定收益，是
一种自助行为;保险产品能把风险转移给保险公司，是一种互助行为。【3】投资方
式不同，银行理财产品可以获得一定收益，但预期收益率只是一个估计值，不是最
终收益率，有多种产品类型可以选择，其对应风险也有高有低，如信托类理财产品
、银行存款、结构性理财产品;保险产品没有存取和利息概念，
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为什么银行会卖保险？

在传统认知里，不仅有理财业务，而银行卖保险，之所以这么做，一方面肯定是为
了获得收益，毕竟代销保险产品，渠道费用、另一方面，银行通过代销保险产品，
从而有利于保险公司把钱存到自家银行，所以代销保险，对银行可以说是一举两得
。代销保险产品对银行来说是获得了好处，甚至可能会造成不小损失。就算是银行
因此被罚，所以对储户来说，如果不想发生这种事情，就不能只寄希望银行或他人
，还需要自己多加防患。

去银行买保险如何避免踩坑呢？

不要被高息诱惑。而是告诉你“利息比银行存款高”，由此可以辨别是银行理财产
品还是保险产品，巧用保险犹豫期退保。万一踩了坑，也可以巧用犹豫期退保，大
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多数保险产品都有15~只要在犹豫期之内退保，受误导欺骗可正当维权。如被销售
误导或受到欺骗错买了保险，并非无计可施。可以保留相关证据，到当地银保监局
进行信访投诉，或拨打银保监会12378消费者投诉维权热线进行投诉，也可通过法
律途径维权。（文/王皓）

银行需加强对员工的管理力度

去年3月，我国主管部门已明文规定，禁止银行储蓄柜台销售投连险。禁止银行工
作人员在储蓄柜台销售保险业务。银行并非不能销售保险产品，关键是不应该在储
蓄柜台销售保险产品，就算一些银行在储蓄柜台销售保险产品，也应该在向市民推
销时，要想彻底解决这一问题，银行必须加强管理，教育工作人员在为客户办理存
款业务时，如果推荐一些保险业务，不能误导储户。
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