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利用大数据优化产品升级

对于互联网金融企业而言，泰然金融平台负责人吴素春对记者表示：一直以来，泰
然金融通过完善互联网技术和大数据征信，对消费者数据和行为进行分析，不断为
消费者提供低成本、”。泰然城通过鲸数云、挖掘借款用户数据，分析借款用户行
为与活动轨迹等，提高风险保障。大数据及云计算从技术上对传统个人征信模式进
行创新，完善个人信用体系。在业内人士看来，通过征信、利用技术优势来实现互
联网化风控，

互联网平台反垄断监管的难点

互联网平台作为一个新兴业态，高钰认为，因为只有划定好市场范围，才能确定经
营者是否具有市场支配地位、是否有滥用行为等。但在互联网平台经济中，“市场
界定”并不简单。所以不能单纯从市场结构角度来考虑监管问题，而需要我们针对
市场实际运行情况设定。数据被纳入到五大生产要素之一，互联网垄断和数据垄断
共生，数据已经成为影响国家安全、政治安全、
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互联网消费金融业务如何实施精准营销

互联网消费金融业务如何实施精准营销互联网消费金融业务如何实施精准营销2020
/04/06摘要：因而必须通过实施精准营销提升竞争力和影响力。本文对此进行了研
究和探讨，重点就如何有效实施精准营销提出对策。这也使互联网金融行业竞争日
益激烈。必须通过实施精准营销才能使互联网金融机构市场营销更具有针对性和效
能性，需要认真加以改进。但仍然存在诸多不足，更需要加强。导致在开展比如不
注重“线上”与“线下”相结合，特别是在应用大数据技术、云计算技术等开展市
场营销方面相对比较薄弱，对于互联网消费金融平台来说，首先必须在创新市场营
销理念方面取得突破，持“以人为本”，将客户需求作为第一目标，牢固树立“顾
客导向”和“市场导向”，既要在互联网消费金融产品创新方面狠下功夫，也要在
实施“错位竞争”、提升互联网消费金融业务特色化方面取得突破，只有这样，才
能使精准营销更具有针对性。
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特色发展促消费普惠

发布会上，招联消费金融公司、四川锦程消费金融公司和苏宁消费金融公司一同亮
相并介绍了各自促消费惠民生与特色化发展状况。招联消费金融公司力图以“微金
融、新互联”为经营理念，提供线上快捷消费信贷服务。苏宁消费金融公司充分发
挥股东优势，锦程消费金融公司则立足本地民生，注重线下业务同时并向“互联网
+”驱动转型。截至2016年11月末，招联授信客户超过600万，累计放款金额超过
500亿元。苏宁消费金融公司经营一年多共计投放消费贷款超110亿元，服务客户
超200万人。四川锦程消费金融公司全部产品累计服务客户数超过32万。
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互联网消费金融业务如何实施精准营销

要大力推动互联网消费金融市场营销多元化体系建设，特别是要在构建“线上”与
“线下”相结合市场营销体系方面取得突破，进而使市场营销活动能够更具有吸引
力。一定要更加高度重视营销模式创新，比如应当将大数据技术应用于市场营销当
中，加强对顾客需求、整理与分析，创新市场营销模式，还要大力推动网络经济向
“粉丝经济”转型，互联网消费金融平台应当构建互动载体，通过与顾客进行有针
对性和互动，既要宣传互联网消费金融产品和相关服务，同时也要通过互动不断完
善互联网消费金融业务营销机制。总结综上所述，这就直接导致互联网消费金融业
务竞争十分激烈，只有大力实施精准营销，才能使市场营销更具有针对性和效能性
。重点要在创新市场营销理念、完善市场营销体系、创新市场营销模式等诸多方面
取得突破，推动互联网消费金融业务精准营销步入科学化轨道。参考文献：1李晨.
长银消费金融公司营销策略研究D.西北大学,2018,26(14):248.
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